
　
不
況
に
よ
る
消
費
低
迷
か

ら
、
集
客
お
よ
び
受
注
が
激

減
し
て
い
る
地
場
工
務
店
。

と
り
わ
け
中
小
規
模
の
工
務

店
で
は
、「
あ
ら
ゆ
る
手
を

尽
く
し
て
も
業
績
が
改
善
さ

れ
な
い
」「
日
に
日
に
資
金
が

目
減
り
し
て
い
く
。
先
が
見

え
な
い
」
な
ど
と
い
う
危
機

的
状
況
で
苦
し
む
経
営
者
が

後
を
絶
た
な
い
。

　
地
場
工
務
店
が
今
後
、
安

定
経
営
を
続
け
る
に
は
、「
即

効
性
あ
る
集
客
」
が
必
要
不

可
欠
だ
。
で
も
、
そ
の
前
に

一
番
大
事
な
こ
と
が
あ
る
の

で
、
以
下
を
注
意
し
て
読
ん

で
欲
し
い
。

  

集
客
す
る
こ
と
よ
り
も
大

事
な
こ
と
と
は
？
「
単
な
る

名
簿
集
め
を
集
客
と
誤
解
し

な
い
こ
と
」
だ
。
集
客
の
専

門
家
で
あ
り
数
々
の
建
設
業

の
業
績
を
、
集
客
で
改
善
支

援
し
て
き
た
私
が
、「
即
効

性
あ
る
集
客
」（
お
客
が
自
ら

受
付
し
、
許
諾
を
得
て
訪
問

で
き
る
、
見
込
み
の
高
い
集

客
法
）
の
定
義
を
特
別
に
情

報
提
供
す
る
の
で
、
以
降
を

読
ん
で
役
立
て
て
欲
し
い
。

　
た
だ
し
、
こ
の
集
客
法

で
、
業
績
改
善
を
期
待
で
き

る
工
務
店
に
は
、
条
件
が
あ

る
。
条
件
は
、「
高
品
質
・
誠

実
経
営
に
自
信
の
あ
る
工
務

店
」（
技
術
に
自
信
が
あ
る
、

ま
じ
め
な
工
務
店
で
あ
り
、

多
少
の
余
力
を
残
し
て
い
る

な
ど
）
で
あ
る
こ
と
。
こ
の

条
件
を
満
た
す
地
場
工
務
店

で
あ
れ
ば
、「
集
客
を
短
い

時
間
で
改
善
で
き
る
」
の
で

真
剣
に
読
ん
で
欲
し
い
。
ま

ず
、
次
項
を
読
ん
で
、「
過

去
と
決
別
」
し
、
希
望
に
向

か
っ
て
新
た
な一歩
を
踏
み
出

し
、
地
場
工
務
店
の
業
績
が

早
期
改
善
さ
れ
る
こ
と
を
切

望
す
る
。

〈
な
ぜ
？
単
な
る
名
簿
集
め

を
集
客
と
誤
解
す
る
人
が
多

い
の
か
？
〉

１
．
住
宅
販
売
に
お
け
る
受

注
拡
大
と
は
？
「
契
約
（
納

得
）
し
て
く
れ
る
お
客
を
増

や
す
こ
と
だ
」

２
．
契
約
（
納
得
し
て
く
れ

る
お
客
）
の
数
を
増
や
す
た

め
に
は
？
「
商
談
（
訪
問
し

た
上
で
話
し
合
い
）
の
お
客

が
増
え
れ
ば
よ
い
」

３
．
商
談
（
訪
問
し
た
上
で

の
話
し
合
い
）
の
お
客
を
増

や
す
た
め
に
は
、
ど
ん
な
集

客
（
出
会
い
）
が
必
要
か
？

４
．
こ
の
答
え
を
見
つ
け
れ

ば
「
商
談
（
訪
問
し
た
上
で

の
話
し
合
い
）
の
お
客
が
増

え
る
の
で
契
約
も
増
え
る
」

５
．
求
め
る
答
え
＝
（
商
談

に
見
込
み
の
あ
る
集
客
）
と

は
？
「
見
込
み
客
と
会
え

る
・
話
せ
る
集
客（
出
会
い
）

の
こ
と
で
あ
る
」

（
※
紹
介
客
は
、
会
う
話
す

機
会
が
あ
る
の
で
集
客
と
み

な
す
が
、
単
な
る
名
簿
集
め

は
見
込
み
が
低
く
、
不
採
算

を
生
む
。
今
後
こ
れ
を
集
客

と
見
な
し
て
は
い
け
な
い
）

〈
解
説
〉

私
の
推
奨
す
る
集
客
は
、
Ｊ

Ａ
Ｆ
の
受
付
に
似
て
い
る
。

車
が
故
障
し
て
「
自
ら
Ｊ
Ａ

Ｆ
に
電
話
し
て
受
付
す
る
人

は
Ｊ
Ａ
Ｆ
が
来
て
く
れ
る
の

を
待
ち
望
ん
で
い
る
」。
待
っ

て
て
く
れ
る
お
客
に
会
い
に

行
き
仕
事
を
終
え
て
帰
る
際

に
は
、
お
客
か
ら
「
あ
り
が

と
う
」
と
お
礼
を
言
わ
れ
る

こ
と
も
あ
る
。
こ
れ
を
住
宅

販
売
に
置
き
換
え
て
応
用
し

た
の
が
、「
ア
ポ
付
き
集
客

法
」。
集
客
後
、
工
務
店
は

待
っ
て
て
下
さ
る
お
客
に
、

誰
で
も
す
ぐ
に
会
い
に
行
け

る
の
で
、
営
業
マ
ン
以
外
の

事
務
職
で
も
パ
ー
ト
職
員
で

も
対
応
が
可
能
だ
。
ま
ず
、

集
客
と
い
う
出
会
い
が
無
い

と
話
に
な
ら
な
い
の
で
、
見

学
会
で
来
場
ア
ン
ケ
ー
ト
を

取
り
、
そ
れ
を
集
客
し
追
客

し
た
い
気
持
ち
は
分
か
る
が

「
こ
れ
ら
の
単
な
る
名
簿
集

め
」
で
は
、
お
客
に
会
え
な

い
・
話
せ
な
い
こ
と
が
多
い

の
で
苦
労
が
報
わ
れ
な
い
。

業
績
改
善
の
最
初
の一歩
は
、

見
込
み
の
あ
る
集
客
の
定
義

を
理
解
す
る
（
誤
解
を
解
消

し
、
売
れ
な
い
理
由
を
理
解

す
る
）
と
こ
ろ
に
あ
る
。

　
住
宅
販
売
に
お
け
る
無

料
レ
ポ
ー
ト
「
不
況
を
乗
り

切
る
ア
ポ
付
き
集
客
法
の

実
践
資
料
・
入
門
編
」
お
よ

び
複
数
工
務
店
に
お
け
る
大

量
の
集
客
―
営
業
の
実
践
証

拠
資
料
を
、
希
望
者
に
無

償
提
供
し
て
い
る
。
関
心
の

あ
る
方
は
Ｈ
Ｐ
よ
り
資
料
請

求
可
。（
※
守
秘
義
務
に
よ

り
社
名
の
み
公
表
不
可
）
問

い
合
わ
せhttp://www.

urerukoukoku.jp/

不
況
を
乗
り
切
る

ア
ポ
付
き
集
客
法
！

７

当集客法での集客後の購入履歴調査・２５０棟分以上の証明  
  見込み客をアポ付きで集客することさえ出来れば「集客か
ら３～４ヶ月でいずれかの業者で家を新築する可能性が極め
て高い」という事実を、当社考案の集客法で集めた集客名
簿と、建築確認申請後に建設業界新聞にお施主として氏名
が掲載された消費者を照合することで証明した実践証拠資
料。（「警戒客でも納得したら早い」という定説のデータ証明）
※希望者は証拠確認可。


